Riesgo y ventura
del Mercado Gomun

Deciamos ¢n un articulo anterior, hablando de las posibili-
dades de éxito v de fracaso del Mercado Comun, que la
suerte de esta nueva modalidad del comercio internacional
no es otra que la que puede esperar a cualquier otro ¢cnsayo
de librecambio. En el siglo xix la hibertad de comercio fra-
casé, pero algunas manifestaciones del librecambio arraigaron
vy perduraron, tales las uniones aduaneras, a las cuales sc
parecen extraordinariamente las Comunidades Economicas.
En unas y en otras, un ¢sSpacio economico antes entrecortado
por fronteras arancelarias suprime sus aduanas interiores,
para practicar ¢l librecambio dentro de ese territorio, y man-
tiene ¢l arancel para la importacion v acaso para algunas
exportaciones. Quiza la unica diferencia consista en que a
las uniones aduaneras pretéritas solia preceder la unidad
politica a la ccondmica o coincidian ambas mds o menos.
Mas hasta en esto ¢l Mercado Comun tiene un precedente.
¢l del Benelux, unién formada por los tres paises Bélgica,
Holanda (Neerlandia) v Luxemburgo. Del Benelux nacio la
idea del Mercado Comiin v sirvid de nucleo a la union de
los seis primeros paises asociados. El éxito de aquel primer
ensavo arrastrd pronto a Francia, Alemania e Italia. Esto
constituyd un gran triunfo politico: ¢l haber umido econd-
micamente a los principales Estados eliropecs, antes enemigos,
por una ligazén tan importante como una alianza comercial.
Enlazado ¢l Mercado Comun a una medida de tipo libre-
cambista, su éxito o fracaso depende principalmente de gue
se apove sobre una base técnicamente clerta o falsa, v no se
desvirtiie en su aplicacion. Si ¢l librecambio responde a lo
que sus partidarios suponen, la integracion conducird a una
multiplicacién de los mtercambios, a una activacién comer-
cial dentro v fuera del sistema. Si ¢l proteccionismo es lo
cierto, los intercambios de todos v cada uno de los paises
integrados langwdeceran v, en cambio, el comercio de los
que gueden fuera del Mercade Comuin prosperara mucho
mas, lo que conducird a que se rechace la nueva modalidad,
hasta que se vea abandonada gradualmente v, por ultimo,
unanimemente rechazada,

Cabe una tercera alternativa: que ¢l sistema se desvirtae
en su aplicacidn al punto que, crevendo aplicar un régimen
de wverdadera union aduanera, se mixtifique de tal manera
con restricciones v oexcepclones, que sus virtudes se desva-
nezcan, En tal hipotesis, la experiencia quedara fallida. Hay
que tener ¢n cucnta que muchos de los que acuden a llamar
a las puertas de la Comunidad no lo hacen movidos de un
arranque cspontaneo, sino empujados por el temor de que,
al quedar ellos fuera favorezca a sus competidores que entren.
Ellos en ¢l fondo se hallan imbuidos de espiritu mercanti-
lista, de ese espiritu con que s¢ va a la discusion de un tra-
tado comercial, opuesto totalmente a lo gque por contraste
lamaremos cspiritu de unidn aduanera. En el primer caso
s¢ va a obtener, a cxpensas de los contrincantes, clertas
ventajas particulares. En el segundo caso se va a conseguir
una mejora genecral v reciproca, opuesta a los fines gue se
proponen realizar quicnes aspiran a lograr condiciones entera-
nente a su medida, lo que haria fracasar el ensavo s su



criterio estrecho prevaleciera. No creemos gue los promo-
tores de la iniciativa lo consicntan.

Hay un riesge mas grave: el desarrollo de una gran crisis.
Téngase en cuenta gue en cl nuevo régimen habra crisis,
como las hay e¢n el sistema proteccionista, Las crisis son he-
chos ajenos a la ordenacion comercial. Es mas; se¢ puede
pronosticar que no solo habra crisis, sino que ¢€stas seran
mas intensas que lo son ahora. Las grandes agrupaciones
humanas parecen fomentar las causas que las generan, cuales-
quiera que ellas sean, v favorecer su cstallido. Nortecamérica
es ghora el cpicentro de las grandes tormentas financieras
de hoy; es también el pais que acumula mayor poder econo-
mico en nuesiros dias.

Es probable que la formacién de una gran Comunidad Euro-
pea la lleve a compartir con el nuevo Continente este privi-
legio poco envidiable. Sabido es que la nueva Comunidad
tenia va, al formarse, una masa equivalente de gentes y de
volumen de negocio comparable al de América del Norte.
Con los nuevos adherentes la sobrepasard de seguro. Antes
del progreso de los medios financieros, iniciado en el si-
glo xvii, eran las crisis un fendémeno desconocido o que pa-
saba tan inadvertide que cra lo mismo que si no existiera;
de entonces acd es cuando se ha 1do manifestando con mayor
virulencia. Esto corrobora lo dicho antes: que son las econo-
mias importantes, v no las débiles y primitivas, las que lo
sufren; solo aparece con el desarrollo econdmico,

No es que los paises agricolas no sufran tambien crisis; a
veces sincronicas con las de los paises industriales, mas son
de diferente tipo, hasta ¢l punto que los creadores del Mer-
cado Comun sc han visto inducidos a dar trato especial,
dentro de la organizacién, a las economias agricolas. Si ello
obedece a la naturaleza cspecial de la produccidn agricola,
o a simples singularidades que no alteran su esencia, es cosa
gue no podemos profundizar ahora aqui.

No sabemos de cierto lo que son las crisis; a lo sumo, lo pre-
sumimos. No son hechos normales, sino andmalos; acumula-
ciones de factores adversos, engendrados por ¢l sistema
mismo, que cbran en contra de su buen funcionamicnto
y que llega un momento en que estallan por causas mal cono-
cidas, relacionadas con nuestro sistema financiero. Sea de
ello lo que quiera, es un hecho con el cual hemos de contar,
en tanto un mejor conocimiento de él no nos permita evi-
tarlo. Mientras subsistan, seran un verdadero peligro para
las Comunidades Europeas, como lo fueron para el éxito
de todos los intentos de librecambio. Ellas, a mi juicio, tra-
jeron en su dia el proteccionismo, dejandose llevar los mani-
puladores de la Economia de la comoda estratagema de
oponer a una competencia molesta un derecho protector, sin
preocuparse mas de las consecuencias ultimas de lo que no
era mas que una de las manifestaciones de la crisis. De ese
modo, oponiendo cada vez mads altas barreras, puesto que el
mal no cedia, v castigando con mayores represalias la entrada
de los productos, se¢ ha llegado a hacer creer a las naciones,
a cada una de ellas, que las demis son las enemigas de su
prosperidad, despertando recelos y rencores injustificados,
pero tan irreconciliables como si fueran positivos.

Nos quejamos de la guerra fria, pero la guerra fria no es
de ahora, abarca la historia humana, nace de una rivalidad
de tipo economico y subsistira mientras domine en la rea-
lidad el principio de que «l mal del vecino es la base de tu
prosperidad». Si eso es la verdad, dejémonos de zarandajas
de mercados comunes, de tratados de comercio de declara-
ciones de estrechar lazos cada vez que llega un nuevo perso-
naje internacional; las relaciones comerciales no dejaran de
ser una entelequia para perder ¢l tempo. Enciérrese cada
pais en su urna de cristal, elabore su pequefia autarquia,
dedigque su esfuerzo a hacer lo que necesita, dentro de una
economia primitiva segun el sistema de Ghandi, v dejémonos
de ferias, de exposiciones, de declaraciones formales de inten-
sificar los intercambios, porque todo eso sera tiempo per-
dido. Si verdaderamente las cosas son como las piensan los
hombres que tienen ideas restrictivas acerca del comercio
oneroso, todo cso es contradictorio v absurdo. Este absurdo
sélo @ desvanecerd reconociendo abiertamente que el co-
mercio es benéfico para ambas partes que lo realizan, y en
consecuencia hay que abrirle las puertas y quitarle las trabas.
Sin embargo, no podemos prever el tlempo que hari falta

para que esto se reconozca abiertamente. Entretanto, resigne-
monos a vivir dentro de una guerra sorda, que a las veces
se convierta en lucha armada.
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